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En moitas ocasiéns. o éxito ou o fracaso
empresarial vén condicionado pola capacidade de
dispofier de recursos financeiros suficientes
para emprender os investimentos necesarios para
guiar con éxito o proxecto empresarial.

Nembargantes. un de cada cinco proxectos continua
atopando grandes trabas para o acceso ao
financiamento ou non se financia do xeito mais
adecuado-

PREPARATE PARA CONECER 0S DISTINTOS SISTEMAS DE FINANCTAMENTO PARA PRONECTOS EMPRESARTALSE
ELEXTR O MATS AXELTADO AQ TEU PROYECTO EMPRESARTAL

““*A pescuda do financiamento ten que ser como

a confeccidén dun traxe & medida do proxecto"™

OBXECTIVOS:

O CONECER OS DISTINTOS SISTEMAS DE FINANCIAMENTO DE PROXECTOS, TANTO PUBLICOS
COMO PRIVADOS, CON ESPECIAL REFERENCIA GS MAIS NOVEDOSOS E MENOS EMPREGADOS .

O RESOLVER SUPOSTOS PRACTICOS SOBRE FINANCIAMENTO DUNHA EMPRESA

U APLICAR OS SISTEMAS DE FINANCIAMENTO AO IMPULSO DE PROXECTOS EMPRESARIAIS ENTRE
0S/AS PARTICIPANTES.

O FAVORECER O INTERCAMBIO DE OPINIONS E BOAS PRACTICAS.

O CONECER UN MODELO DE PRESENTACION PARA SOLICITAR FINANCIAMENTO PARA UN
PROXECTO DE EMPRESA RECIBINDO CONSELLOS E RECOMENDACIONS.

O ANALIZAR A COMO REALIZAR PRESENTACIONS EFICACES DE PROXECTOS.
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PROGRAMA:

FINANCIAMENTO PRIVADO:

+ ACHEGAS DOS SOCIOS
« FAMILY, FRIENDS AND FOOLS

« CAPITALIZACION DA PRESTACION POR DESEMPREGO
« NEGOCIACION DO PAGO CON PROVEDORES

« NEGOCIACION DO COBRO CON CLIENTES

« INCUBADORAS, VIVEIROS E ACELERADORAS

* FINANCIAMENTO BANCARIO

« CROWDFUNDING (CROWLENDING E CROWEQUITY)

« BUSINESS ANGELS

* CAPITAL SEMENTE

« CAPITAL RISCO

FINANCIAMENTO PUBLICO:

» SUBVENCIONS E AXUDAS

« PRESTAMOS PARTICIPATIVOS DE ENISA
«ICO, IGAPE E CDTI

+ SOCIEDADES DE GARANTIA RECIPROCA

OUTRAS CUESTIONS DE INTERESE:

« COMO PRESENTAR UN PROXECTO DE XEITO EFICAZ
PARA A PROCURA DE FINANCIAMENTO.

« ELEMENTOS QUE DEBE TER UNHA BOA
PRESENTACION.

« MODELOS DE PRESENTACION EFICACES.

« LINGUAXE VERBAL E NON VERBAL.

« PRINCIPAIS ERROS E SOLUCIONS
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